
QUEM SOMOS 



A Corretora de Seguros 
Meu Veículo Protegido foi fundada por
Anderson Marques e Marcela Marques,
profissionais com mais de 18 anos de
experiência no setor de seguros (carros,
motos e caminhões).

O INICIO



 
A Meu Veículo Protegido é uma corretora
de seguros especializada na proteção de
carros, motos e caminhões, em parceria
com seguradoras líderes como Porto
Seguro, Azul Seguros, Tokio Marine,
Suhai, entre outras.

SEGURADORAS



Nosso diferencial: contratação sem
burocracia, atendimento 100% digital via
WhatsApp e um modelo de negócios
escalável em franquias e microfranquias,
garantindo presença nacional.

FACILIDADE NO ATENDIMENTO



💡 Nosso compromisso é proteger o
patrimônio dos clientes com
transparência, agilidade e atendimento
humanizado, oferecendo planos sob
medida para todos os perfis.

COMPROMISSO



NOSSOS PLANOS



 Cobertura ampla contra sinistros, roubo, furto,
colisão e danos a terceiros.

SEGURO COMPLETO



SEGURO FLEX
 Proteção personalizada, ajustada à necessidade
do cliente. Especial para motoristas de aplicativo.



Cobertura essencial com o melhor custo-benefício.
SEGURO ECONÔMICO



MISSÃO, VISÃO E VALORES...



MISSÃO
Oferecer seguros acessíveis, ágeis e confiáveis, com
excelência em atendimento e foco na satisfação do
cliente.



Ser reconhecida como uma das maiores
corretoras de seguros do Brasil, com uma
rede sólida de franquias e microfranquias
em todo o país.

VISÃO



 • Transparência nas relações
 • Respeito ao cliente e colaboradores
 • Agilidade nas soluções
 • Ética e responsabilidade
 • Comprometimento com resultados e excelência

 

VALORES



PRESENÇA DIGITAL



Atendimento 100% online, com cotações
rápidas, acompanhamento completo e
presença ativa nas redes sociais.
 www.meuveiculoprotegido.com.br

 @meuveiculoprotegido
 



RESULTADO E EXPANSÃO



• 5 franquias físicas e 42+
microfranqueados em operação no Brasil
• 40 seguros contratados por dia
• Ticket médio de R$ 2.800 por apólice
•+R$ 3,3 milhões / mês em prêmios para
seguradoras parceiras



VENDAS HOME OFFICE 



Em 2022, nasceu o Lar de Sucesso,
um canal de negócios inovador que
possibilita a atuação de
consultores em home office, com
rápida escala de vendas. Esse
modelo surgiu como resposta às
transformações do mercado
durante a pandemia e se
consolidou com a expansão do
trabalho remoto.

LAR DE SUCESSO



Hoje, o Lar de Sucesso permite que
consultores e empreendedores atuem
no ramo de seguros com suporte total
da corretora , treinamento, mkt e
geração de Leads , pós venda , este é um
modelo comprovado de crescimento
profissional e financeiro indicado
principalmente para aquele que tem
administração e gosta de trabalhar com
vendas 



Todos os modelos iniciam no
formato home office,
garantindo:

 • Estrutura enxuta e baixo
custo operacional

 • Crescimento financeiro
acelerado

 • Flexibilidade e liberdade
geográfica



BENEFÍCIOS EXCLUSIVOS



 • Acesso direto às principais seguradoras
através de corretora licenciada



 • Leads diários fornecidos pelo
marketing digital da corretora



 • Pós-venda totalmente centralizado
pela franqueadora



 • Comissionamento semanal sobre
vendas e renovações



PLANOS DE CARREIRA
OFERECEMOS 3 MODELOS DE ATUAÇÃO, PARA QUE CADA PARCEIRO
ESCOLHA CONFORME SEU PERFIL E SEUS OBJETIVOS.

O



👤 Perfil: profissionais com experiência
em vendas e disciplina, que buscam
autonomia e liberdade financeira.

1 º MICROFRANQUIA HOME OFFICE 



Vantagens:
 • 40% de comissão sobre novas vendas
 • 30% sobre renovações automáticas
 • Possibilidade de escalar ganhos
rapidamente

Potencial de ganhos:

 • Média mensal: R$ 4.000 a R$ 6.500

 • Investimento inicial: R$ 3.900,00 



Empreendedores com visão de
liderança. Recomendado 
profissionais com experiência em
vendas e disciplina, e perfil de liberação
com objetivo de escalar consultores
abaixo da franquia 

2 º FRANQUIA HOME OFFICE 



Vantagens:
 • 100% de comissão sobre vendas e renovações
 • Estrutura  1 Consultor home office
 • Possibilidade após a validação de 1 consultor de
replicar o modelo e escalar os  resultados para 5 ou 8
consultores 

Potencial de ganhos:

 • Média mensal: R$ 7.000 a R$ 12.000

 • Investimento inicial: R$ 7.900,00



Investidores com foco em gestão e
administração financeira.

A loja física agrega ainda mais
credibilidade, presença de marca e
potencial de expansão.

3º FRANQUIA LOJA FÍSICA



Estrutura sugerida:

 • 5 a 8 consultores comerciais (home office)
 • 2 funcionários internos (1 para vendas novas e
1 para novos produtos)
 • 1 funcionário dedicado a renovações (a partir
do 2º ano de operação)



Toda a operação (contratação,
treinamento, acompanhamento e
pós-venda) é gerida inicialmente
pela equipe da franqueadora MVP,
até a formação de um supervisor
comercial que dará continuidade à
gestão local.

DIFERENCIAL



Vantagens:

 • 100% de comissão sobre vendas e renovações
• Potencial de ganhos:
 • Média mensal: R$ 7.000 a R$ 9.000 por consultor 
 • Faturado bruto médio de R$ 55.000 reais por mês 
 • Lucro líquido Médio de 15% no primeiro ano e 25%
no segundo 
 • Investimento inicial: R$ 180.000 



Transformar parceiros em empreendedores
de sucesso, garantindo crescimento
sustentável, segurança e alta rentabilidade.

OBJETIVO




